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Das Unternehmen

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Minchen ist Spezialist fir Business Process Outsourcing in Marketing
und Vertrieb. Wir {ibernehmen flir Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen aus allen Kontinenten
den strategischen und operativen Geschéaftsaufbau durch die Bereitstellung von Services und Ressourcen
in den Bereichen Vertrieb, Marketing und Business Development.

Die Inline Sales GmbH ist Bestandteil der Inline Sales International Group und verantwortlich fir das
Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in
London, Paris und Miami. Vertriebsbiros bestehen in Hannover, Moskau, Posen, Prag, San Francisco,
Sofia, Valencia und Wien.

In ihrer Uber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX, Samsung, EDS oder Laser 2000. Darlber hinaus wurden
bereits hunderte von kleinen und mittelstandischen Unternehmen erfolgreich aufgebaut.

Unsere Tatigkeit

Neben professionellen Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen bietet die Inline Sales in Modulen alle
Bestandteile der Wertschdpfungskette in Marketing und Vertrieb als frei verfligbare Ressourcen an.
Zeitlich und ortlich flexibel stehen Funktionalitdten wie Helpdesk, Inbound/Outbound Telemarketing, Key
Account Management, Interimsmanagement und alle relevanten Marketing- und PR-Tatigkeiten zur
Verfliigung. Der Kunde bucht die Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben
skalieren. So kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel nach anfallendem
Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation einsetzen. Das Pensum und den Zeitrahmen
bestimmt der Kunde. Das garantiert den Uberblick und die volle Kostenkontrolle.

Vorteil fiir unsere Kunden

Die Vorteile liegen dabei auf der Hand: kiirzere Verkaufszyklen durch persdnliche Kontakte in allen
Branchen, geringere Kosten fur die Vertriebsmannschaft durch flexibleren Einsatz sowie mehr Erfolg
durch die volle Konzentration auf den Vertrieb. Alle Vertriebsaktivititen werden durch intensive
Marketingprogramme und PR-MaBnahmen begleitet.

INNOVATIONSPRODUKT 2008

Die Minchner Inline Sales GmbH, Spezialist fir Business Process
Outsourcing in Marketing und Vertrieb, ist von der Initiative Mittelstand fiir
Ihre Dienstleistungen im Bereich Business Process Management zu
einem INNOVATIONSPRODUKT 2008 ernannt worden.
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Die Produkte und Dienstleistungen der Inline Sales GmbH (berzeugten die Jury durch ihren Nutzwert,
Innovationsgehalt und ihre Mittelstandseignung und sicherten der Inline Sales GmbH damit einen Platz in
der Auswahl der Initiative Mittelstand 2008.
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